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1 Yapay Zeka ve Girisimcilikle Freelance Para
Kazanma

Yapay Zeka ve Girisimcilikle Freelance Para Kazanma konusunda, asagida detayli bir rehber
sunulmustur:

Bu makaleyi Spotify’da sesli olarak dinlemek i¢in podcast’ine bu linkten ulasabilirsiniz.

1.1 Girisimcilik Yolculugu

yazar, yapay zeka nedeniyle isini kaybettikten sonra kira ve faturalarini 6demekte zorlanmas,
ancak video icerigindeki stratejileri uygulayarak birkac ay icinde daha fazla kazanmaya
baslamistir. Su anda yapay zeka ve girisimcilik alaninda egitimler veriyor ve sirketlere yapay
zeka stirecgleri kuruyorlar, aylik bazda alt1 haneli gelir seviyelerini asmis durumdalar. Bu
deneyimlerini paylasarak, sifirdan baslasaydi ne yapacagini aktarmayi ve bu yolculukta
baskalarina aylar hatta seneler kazandirmay: hedefliyor.

1.2 Yuksek Gelirli Yetkinlikler

Gunumiuzde yiiksek gelirli yetkinlikler, yapay zeka otomasyonlari ve Al agent’lari kuran veya
kullananlarla elde edilmektedir. Bu platformlari (6rnegin Zapier, Al vb.) kullanan insanlar
yiiksek gelirli yetkinliklere sahip olmaktadir. Mevcut yetkinlikleri yapay zeka ile
harmanlamak, drnegin finans veya satis alanindan gelen birinin Al otomasyonlariyla
degerini artirmasi, bu yetkinliklerin 6nemini vurgulamaktadir. ikinci 6nemli yetkinlik ise
satis ve pazarlamadir; bu, insan dogasini ve iletisimi iyi anlamak olarak yorumlanmaktadir
ve iyi niyetle yapildiginda karsi tarafa faydal bir siirectir. Teknik olarak cok ileri seviye
olmak gerekmedigi, basit ve nokta atigh ¢oztimlerin misteriler nezdinde daha degerli
oldugu belirtilmektedir. Odak, her seyi teknik detaylariyla bilmekten ziyade piyasanin ne
istedigini bilmektir.

1.3 Paranin Degeri ve Sorun Cozme

Para alisverisinin temel prensibi “deger gorme”dir; deger gormedigimiz hicbir seye para
vermeyiz. Bir seyin deger tasimasi i¢in bir “sorunu ¢ozmesi” gerekmektedir. Sirketler ve
kisiler, bir sorunlarinin ¢ozulmesi i¢in para oderler. Hizli buyuyen sirketler ve stratejik
hareket edenler sorunlara odaklanir. Degeri artiran ek etkenler arasinda “aciliyet” ve
“statll” de bulunmaktadir. Ornegin, ¢olde susamis birine suyun degeri sehirdekine gore gok
daha yilksektir ve aciliyet arttikca 6denen para da artabilir. Insanlar statii getiren seylere de
daha fazla deger yiiklerler. Negatif yani acidan kaynakli harekete gecme olasiligi pozitif
olana gore iki kat daha fazladir. Bu nedenle miisterilerin en ¢ok biktigi, mutsuz oldugu, aci
duydugu seyleri bulmak ve sagladigimiz hizmetle bunlar1 ¢ozmek, sundugumuz ¢oziimiin gok
daha fazla deger gormesini saglar.
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1.4 Alden’in ikna Ilkeleri

Cialdini’'nin yedi ikna ilkesi, satis ve pazarlamada buyuk sirketlerden start-up’lara kadar
stratejik olarak kullanilabilir. Bu ilkeler sunlardir:

1. Karsihklilik (Reciprocity): Insanlar kendilerine yapilan iyilige karsilik verme
egilimindedir. Ucretsiz deger saglayarak miisteriden daha fazla kazang ihtimali
artirlabilir.

2. Tutarhilik ve Baghhik (Commitment and Consistency): Bir kisi kuicuk bir taahhutte
bulundugunda, sonraki asamalarda bu tutarliligi sirdiirme egilimindedir.

3. Sosyal Kanit (Social Proof): Belirsizlik durumunda insanlar baskalarinin
davranislarina bakarak karar verirler.

4. Otorite (Authority): Uzmanlik, unvan veya taninmis bir kaynaktan alinan onay,
soylenenlere itimat olusturur.

5. Begenilme (Liking): insanlar hoslandiklar, kendilerine benzeyen veya iltifat eden
kisilere “evet” deme konusunda daha isteklidirler.

6. Kithik (Scarcity): Bir iiriin veya hizmetin sinirli sayida veya kisa streli oldugu
vurgulandiginda, insanlar firsat1 kagirma korkusuyla daha hizli harekete gecgebilirler.

7. Birliktelik (Unity): Ortak kimlik, deger veya aidiyet duygusu tizerine kurulur; “biz
bunu birlikte nasil ¢cozebiliriz” yaklasimi ise yarar.

1.5 Nis Kavrami ve Onemi

Nis, kisinin kendi ilgi alanlari, yetkinlikleri ve durdugu yer ile harmanlanmis, hayati 6neme
sahip bir alandir. Hayatta kalmak ve basarili olmak icin nis bulmak kritik oneme sahiptir.
Nis, belli gruplara hitap etmek demektir (6rnegin diiz taban sorunu olan ¢ocuklar i¢in spor
ayakkabi). Nislesmek, satis pazarlamasinin kolaylasmasi, Giriin yonetiminin basitlesmesi,
musteri memnuniyetinin artmasi ve daha yuksek satis fiyatlar1 uygulanabilmesi gibi bircok
fayda saglar.

Nigsiz basarili olmanin yolu kaldiractan (biiyik medya veya sermaye) geger, ancak
cogumuzun kaldiragi olmadigi igin nis sarttir. Nis olmamasinin zararlari arasinda
farklilasmanin zorlasmasi, satis ve pazarlamada zorlanma, operasyonel verimsizlik ve isleri
buyutmede zorluk bulunur. Nisin faydalar ise rekabetin azalmasi (mavi okyanus stratejisi),
misterinin seni daha degerli gormesi, daha kolay pazarlama, daha yiiksek satis fiyatlari ve
zaman kazandirmasidir.

Nis bulmak icin mevcut tecrubeler (¢alisilan sirketler, projeler, basarilar) veya ilgi
alanlarina odaklanilabilir. Potansiyel misterinin gii¢lii bir duyguyla motive olup olmadigs,
aktif olarak ¢o0ziim arayip aramadigi ve algiladigi segeneklerin az olup olmadig: gibi
sorularla nisin karliligi degerlendirilmelidir. Sirketlerin iki ana sorunu olan yeni musteri
kazanma ve mevcut musteriyi elde tutma/daha fazla 6deme alma konularina odaklanan
nisler, musterilerin bizi kaybetmek istemeyecegi bir pozisyon yaratir.
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1.6 Kanitin Onemi

Insanlar giiven duymadan satin almazlar ve giivenin en kisa yolu kamttir. Nis bulunduktan
sonra bu nise dair kanitlar sunmak satislari hizlandirir ve potansiyel miisterinin “bu kisi tam
benlik” demesini saglar. Kanitsiz giiven olusturmak zordur, yiiksek fiyat talep edilemez,
rakiplerden ayrilamaz ve ikna sureci uzar. Kanit, dikkat cekmekte de cok onemli rol oynar.
Kanitlar, sonuclar gosteren olculebilir ¢iktilar (rakamsal veriler), sosyal kanitlar, musteri
yorumlari, referanslar ve ekran goruntuleri olabilir. Gegmisteki basarili isler, hangi
sektorlerde oldugu ve sayisal sonugclari iceren bir “kanit agiklamas1” hazirlanmalidir.

1.7 Durdurulamaz Olmak (Satmak ve Insa Etmek)

Naval’in sOziine gore, “satmay1 ve insa etmeyi” ogrenmek, durdurulamaz olmay1 saglar.
Gunumiizde tek kisilik milyar dolarlik sirketlere dogru bir egilim oldugu belirtilmektedir.

1.8 Freelancerhk

Freelancerlik, sermayesiz girisimcilige ilk adimdir ve girisimcilik becerilerini 6grenmek icin
harika bir alandir. Daha kolay miisteri ve firsat bulunmasini saglar ve dunyanin her yerinden
miisterilerle lokasyondan bagimsiz ¢alisabilme imkani sunar. Konusmaci, Upwork lizerinden
haftada 4-5 miisterinin kendisine ulastigini, %100 is basarisi elde ettigini ve toprated
freelancer’lar arasina girdigini belirtmistir. Freelance profil kurmanin gergek deneyim
kazanmay1 hizlandirdigi, misteri yonetimi ve satis becerilerini gelistirdigi vurgulanmagtir.

Freelance sitelerdeki potansiyel musteriler “sicak kitle”dir; yani ihtiyaglar: daha bellidir ve
ne istediklerini bilirler. Profil duzenleyip basvurular yaparak sonu¢ alinabilir ve bunun i¢in
para harcamak gerekmez. Yapay zeka otomasyonlari konusunda sirketlere entegrasyon hala
erken adaptasyon asamasindadir, bu da buyuk bir firsat sunmaktadir. Freelance g¢alismak,
bir sirkete bagli olmadan kendi hizmetini veya emegini satmaktir; sirketler patron yerine
misteri olur. Birden fazla musteriyle calismak, tek bir patrona bagh olmaktan daha
avantajhidir. Yurt disina ¢alisildiginda KDV gibi vergi avantajlari da olabilir. Naval’in bakis
acisina gore, insanlar donem donem avlanip dinlenerek en verimli ¢alisirlar ve yapay zeka,
tekrarlayan robotik isleri iistlenerek insanlarin stratejik islere odaklanmasini saglar.

1.9  Freelance Is Basvurusunun Incelikleri

Basvurularin dogru yontemle yapilmasi ¢ok onemlidir, ¢inkii binlerce freelancer’in %80’i
kopyala-yapistir yontemi kullanir ve sonu¢ alamaz. Etkili bir basvurunun bilesenleri
sunlardir: dogru isi se¢mek, musterinin dikkatini 3 saniyede yakalayacak etkili bir giris, isi
neden iyi yapabileceginizi belirtmek ve kisisellestirme.

Adim adim uygulamaya bakildiginda:

» Dogru isi bulup filtrelemek: Nisine uygun ve yakin islere basvurulmali, miisteri gegmisi
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incelenmeli (en az 5 is vermis ve ortalama harcamalari 1.000 dolarin tizerinde olmali),
ilan tarihi son 24 saat igcinde olmalidir.

« Etkili baghk ve giris yazmak: Klasik “Hi sir/madam” yerine, musterinin sorununa
odaklanan ve ¢6ziim sunan bir giris yapilmali (6rnegin, “Just helped another founder
solve the same issue last week”).

» Net deger onerisi sunmak: Benzer islerde elde edilen sonuglar belirtilmeli, asir1 teknik
detaylara girilmemeli, cozuim odag1 gosterilmelidir.

» Videolu destek kullanmak: Kisisel video mesajlar (Loom gibi araglarla) kullanilabilir.

» Takip ve yanit hizi: Bagvurudan sonra bir saat i¢inde cevap vermek donus oranini
artirir ve Upwork algoritmasinda profili yukar tasir.

Basarili bir basvuru icin ii¢ altin kural: her ilana degil, dogru olana basvurmak (kredi
sistemini iyi kullanmak), ilk ciimlede fark yaratmak, deger onerisinin net olmasi, giveni hizl
olusturmak ve ornek islerle kisa bir video sunmaktir. Disiplinli olmak ve haftada en az 10
adet is basvurusu yapmak hedeflenmelidir.

1.10 Freelance Satis Gorusmesi ve Hazirlik

Ik gorisme cok kritiktir ve her seyi belirler; giiven olusturmak esastir. Freelance is
iliskisinin %70’i iletisimdir. Gorisme basinda fiyat yerine deger konusmak, fiyat1 en sonda
ele almak onemlidir. Saatlik islerde pazarlik genellikle olmaz.

Gorusmedeki amag, kendini dogru konumlandirmaktir; freelancer degil, miisterinin isini
buyutmesine ve sorunlarini ¢ozmesine yardimci olacak uzun donemli bir stratejist ve partner
olarak konumlanmak gerekir. Musterinin gercek problemini anlamak, teknik detaylardan
once is hedeflerini anlamaya calismak ve is sahiplerinin sonug odakli oldugunu bilmek
onemlidir.

Gorusmelerin yonetimi:

o Ik 5 dakika: Buz kirma (ice breaking), tanisma, ortak noktalar bulma, giileryizlii
olmak.

» Sonraki 10-15 dakika: Is hedeflerini ve sorunlarim sormak, miisteriyi anlamaya
calismak.

 Nasil sorunlarini ¢ozebileceginizi, diger miisterilere nasil yardimci oldugunuzu
paylasmak.

e Son 5-10 dakika: Sonraki adimlar1 konusmak ve anlasmak.

o Ekran paylasimi: Stratejileri ve ¢ozum yontemlerini adim adim gostermek.

Gorusmeye hazirlikli gelmeli, 0n arastirma yapmali, ornekler paylasmali, “hedefleriniz neler,
mevcut zorluklar neler, neler denediniz” gibi altin sorular sormali, dinlemeli, 0zetlemeli ve
not almalisiiz.
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1.11 Musteri Yonetimi

Bir musteriyi edinmek pahalidir, kaybetmek bedavadir. Miisteri memnuniyeti yeni firsatlar,
ortakliklar ve yeni isler getirir; mutlu bir miisteri en iyi pazarlamadir. Kotii yonetim stres,
gec odeme ve krizlere yol agabilir.

Mevcut isler yapilirken sirketteki diger sorunlara odaklanmak ve ek deger katma
potansiyelini degerlendirmek onemlidir. Bu sayede tek seferlik isler yerine sturekli gelir
saglayan is iliskileri kurulabilir. Misteri yonetimi su sekilde yapilmalidir:

» Gelismeleri (olumlu/olumsuz) duzenli olarak paylagsmak: Musteriler bilgi almay1
severler; her iki gunde bir veya belirli gunlerde kisa guncellemeler gondermek olumlu
etki yaratir.

» Gunluk oncelikli iletisim saatleri belirlemek: Miisterilerle belirli saatlerde ulasilabilir
olmak, diger zamanlarda ise miisait olunmayacagini belirtmek, stres yonetiminde
yardimci olur.

» Zor musterilerle basa ¢ikma: Kapsam disi istekler icin ek fiyat onerilebilir.

» Riskli projelerde agik olmak: Basarisizlik durumunda ne olacagi konusunda seffaf
olmak, guven iligkisini guclendirir. Proje basarisiz olsa bile, elinden gelenin en iyisini
yapildigi ve iletisimin acik oldugu durumlarda olumlu degerlendirmeler alinabilir.

Freelance basari sadece iyi is yapmaktan degil, beklentiyi iyi yonetmekten de geger.
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