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Yapay Zeka ile is Kurma Rehberi

Yapay Zeka Ajansi1 Kurulum ve Yonetim Rehberi

Yapay Zeka ile Is Kurma Rehberi: Yapay Zeka (AI) ajans1 kurmak ve yonetmek, diger is
modelleri gibi belirli adimlar takip etmeyi gerektiren, sifirdan baslayan bir siirectir. Bu
sure¢ ozellikle yeni baslayanlar i¢in uygundur ve ilk gunden itibaren gizli gelir tasarrufu
yapmak ve musterisiz gelir elde etmek mumkundur. Al ajansi kurmak i¢in kodlama bilgisine
sahip olmak gerekli degildir. Bu is modeli, teknik becerilerden ziyade is yapma
mentalitesinin, is ve pazarlama siireclerini anlamanin ve sorun ¢ézme yeteneginin onemini
vurgular.

Iste bir Yapay Zeka Ajansi Kurulum ve Yonetim Rehberi:

1.1 Gelir Tasarrufu ve Kazanimi

Al ajansinizi kurarken, henuz miusteri edinmeden bile gelir elde etme ve maliyetleri dusiurme
yollarn vardir:

e Ortak Hesaplar ve Kupon Platformlar: Mevcut araclar kullanirken, bu araglardan
para kazanarak veya tasarruf ederek gelirinizi %10 oraninda artirabilirsiniz. Cogu kisi
ortaklik programlarini goz ardi eder, bu da para kaybina neden olur.

 Affiliate Programlar: Make.com, N8n, Instantly gibi platformlarin affiliate
programlarina katilarak her aractan %5 ile %10 arasinda pasif gelir elde edebilirsiniz.
Bu, musteri olmadan bile kar elde etmeye baslama firsati sunar.

» Kupon Saglayicilar: Secret, Appsumo gibi platformlara katilarak yazilim
maliyetlerinde 5.000 dolardan fazla tasarruf saglayabilirsiniz. Bu sistemler,
kurumsal indirimleri bireysel kullanicilara sunar.

» Teknoloji Yigin1 Olusturma: Miisterileriniz i¢in hangi araglar1 kullanacaginizi bastan
secerseniz, fiyatlandirmayi buna gore yapabilir ve tasarruf saglayabilirsiniz. Her
musteri icin tekrar tekrar arac almak yerine belirli araclar1 musterilerinizle ortak
kullanabilirsiniz.

1.2 Isi Kurma Adimlar (“Ask Her” Metodu)

Bu yontem, bir Al ajansi kurmak icin 12 adiml pratik bir rehber sunar:

1. Uc Nis Tamimlayin: Uc farkh hedef kitle belirleyin. Ornegin, dis hekimlerinin miisteri
bulmasini kolaylastirmak veya guzellik kliniklerinin randevu yonetimini
otomatiklestirmek gibi. Tanidiginiz, dijital yakinligi olan, hizmet tabanli ve parasi olan
nisler tercih edilmelidir. Ik 30 giinde en basaril olan nis ortaya ¢ikacaktir.

2. Isletme Ismini Belirleyin.

3. Bes Sosyal Kanit (Vaka Calismas1) Sunun: Miisterilerinize sunabileceginiz 5
basarili vaka ¢alismasi hazirlayin.

4. Ana Alan Adini1 ve E-posta Gonderim Alan Adini Satin Alin.
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5. Web Sitenizi Olusturun ve Yayinlayin: Lavable, Webflow, Card, WordPress gibi
platformlan kullanarak sitenizi olusturabilirsiniz. Lavable gibi AI destekli araclar,
prompt kullanarak dakikalar i¢cinde bir web sitesi olusturabilir. AI agent’lar ile sitenin
metinlerini ve tasarimini optimize edebilirsiniz.

6. Veri Toplayin ve Gonderimlere Baslayin: Instantly veya Smartlead gibi araclarla
veri toplayarak kampanyalariniza baslayin.

7. Upwork Profili Olusturun.

8. Nislerle ilgili Topluluklar1 Bulun: Hedef kitlenizin toplandig: Facebook gruplar,
Reddit veya Telegram gruplarini takip ederek sorunlarini anlayin.

9. Teklifinizi Olusturun: Topluluklardan edindiginiz i¢cgorulerle, ¢6ziimlerinizi sunan
teklifler hazirlayin.

10. Odeme Alacagimz Platformu Ayarlayn: Stripe, Izico gibi platformlarn
kullanabilirsiniz.

11. Gunlik Minimumlan Belirleyin: Giinlik gonderilecek e-posta, Upwork basvurusu
ve topluluk paylasimi gibi gunluk hedefler belirleyin.

12. Musterilere Satisa Baslayin.

1.3 Musteri Yonetimi ve Buyume

Ik miisterinizi aldiktan sonra bu siireci tekrar etmelisiniz.

« Fiyat ve Hizmet Kalitesi Artis1: Ik miisteriden sonra fiyatlar1 ve hizmet kalitesini
%30 oraninda artirmaktan ¢ekinmeyin. Baslangicta dusuk fiyatlarla musteri
cekmek referans (testimonial) saglar. Hizmet kalitesini artirmak da fiyat artisinin dogal
bir sonucu olmalidir. Isletmenizi premium konumlandirmak onemlidir, ¢iinkii Al ajansi
isi zaten bu nitelikte bir hizmet sunar.

» Geriye Doniik Degerlendirme: Her isin sonunda neyin dogru, neyin yanls
yapildigini, siirecin nasil ilerledigini degerlendirmelisiniz. Bu, satis yeteneklerinizi ve
operasyonlarinizi gelistirir.

o Soguk E-postalan Istatistikleri: Acilan, cevaplanan, olumlu cevaplanan,
gorusulebilen musteri oranlarini goruntuleyin. Kisa/uzun metinler, direkt teklif
sunma gibi farkli yaklasimlar: A/B testleriyle optimize edin. Iletisim dizinlerinizi
gozden gecirin.

o Upwork Optimizasyonu: Gonderilen is tekliflerinin goruntulenme, cevaplanma,
gorusilme ve anlasilma istatistiklerini takip edin. Profilinizi (fotograf, agiklama,
video), teklif 6zge¢misini ve iletisim dizinlerini test edin.

o Hizmet Teslimati: Proje sayisi, cevrim suresi, revizyon sayisi ve i¢ maliyetler
gibi istatistikleri belirleyin. Tum musteri temas noktalarini (mesajlar, aramalar, e-
postalar) gozden gecirin ve optimize edin.

1.4 Upwork Kullanimi

Upwork, baz1 onyargilar olsa da (is almak zor, fiyatlar diisuk) aslinda yiiksek paralar
kazanabileceginiz gok iyi bir platformdur. Upwork’te insanlar zaten bir sorun belirtir ve siz
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buna ¢oziim sunarsiniz, bu da eslesmeyi hizlandirir.

* Neden Upwork?

o Duisiik Basvuru Maliyeti: 2 dolarlik bir basvuru maliyetiyle 5.000 dolar ve tizeri
sozlesmelere imza atabilirsiniz.

o Thtiya¢ Odakh Eslesme: Miisteriler dogrudan ihtiyaclarini belirtir, bu da soguk
e-posta kampanyalarindan daha dogrudan bir yaklasimdir.

» Kazanma Oranini Artirma Yontemleri:

o Kisisellestirilmis Teklifler: Her musterinin ihtiyacini analiz edin ve onlara o0zel
olarak daha onceki benzer projelerinizden, sektorunuizdeki basarilarinizdan
bahsederek ¢ozum sunun.

o Portfoy Optimizasyonu ve Sosyal Kamt: Profilinizde 3-5 vaka ¢alismasi sunun.
Basar1 metriklerini vurgulayin.

o Video Kullanimi: Tekliflerinizde veya profilinizde videolar yollayin.

> Hedefli is Secimi: Giinde 5 tane yiiksek kaliteli teklif olusturmak, 50 tane diisitk
kaliteli teklif yollamaktan daha degerlidir. Gergekten ihtiyaci olana ¢oziim sunun.

o Ozel Teklif Sablonu: Dikkat ¢eken ilk iki ciimle, hizli kazanclarla deger yaratma
gosterimi ve baski yapmadan aciliyet yaratma icermelidir.

o Hizli Yamit Suiresi: Miisteri mesajlarina 5 dakikadan kisa stirede yanit verin.

1.5  Uygulama ve Olceklenme (90 Giinliik Program)

ilk 90 giin, sifirdan ilk miisteriye ge¢mek icin 6zel projelere odaklanmaniz gereken bir
donemdir.

* Proje Yonetimi ve Miisteri Kabulu (Onboarding):

o Proje Kapsam ve Onboarding: Proje kapsami sapmalarini onleyen 1-2 saatlik
miusteri kabul stireci (onboarding) ¢cok onemlidir. Dogru onboarding yapilmazsa,
proje sa¢gma noktalara gidebilir.

o Basit Proje Yonetim Sistemi: Ucretsiz araglarla basit bir proje yonetim sistemi
kurun.

o Net Teslimatlar ve Beklenti Yonetimi: Net teslimatlar ve zaman ¢izelgeleriyle
dogru beklenti yonetimi yapin.

o “Hayir” Demeyi Ogrenin: Paraya ihtiyaciniz olsa bile bazi projelere hayir
demeyi 0grenin.

» Haftalik A/B Testi Metodolojisi: 90 gunluk surecte yayilmis 13 iterasyon donemi
kurun. Her hafta surecleri optimize etmek icin tekrar tekrar iizerinden gecerek test
edin.

 Metrikler ve Geri Bildirim: Isiniz icin gercekten 6nemli olan 5 metrige karar verin.
Musterilerden gelen geri bildirimlere ve test sonuglarina gore kademeli iyilestirmeler
yapin.

o Uriine Doniistiirme Stratejisi:

o> Olceklenebilir Uriinler: Ozel isleri, 6lceklenebilir ve tekrar edilebilir iriinlere
doniistiirin. Ornegin, bir hukuk biirosu icin kurdugunuz miisteri onboarding
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sistemi gibi.

o Dokiimantasyon ve Sablon Olusturma: Siire¢ dokiimantasyonunu
olusturdugunuzda, isiniz ¢ok kolaylasir. Islerin %901 sablon, %10’u
ozellestirmedir.

o Fiyatlandirma Katmanlari: Maksimum kar icin fiyatlandirma katmanlar
olusturun ve degere gore fiyatlandirma yapin.

o Musteri Basaris1 Hatti: Tutarli sonuglar getiren ve miisterilerinizden siirekli is
almanizi saglayan bir miisteri basar: hatt1 kurun.

1.6 Surekli Optimizasyon ve Buyume

Musteri basarisimi kaldirag olarak kullanarak ustel buyume hedeflenir.

» Musteri Basarisi ve Yonlendirme Sistemleri:

o Sistematik Referans Toplama: Musteri basarisini belgeleyerek (vaka
calismalari, testimoniallar) sistematik bir referans toplama siireci olusturun.

o Yonlendirme Sistemleri: Sicak potansiyel misteriler iireten yonlendirme
sistemleri kurun. Degerini disinmeden yonlendirmeleri tesvik edin.

» Hizmet Yelpazesini Gelistirme:

o Dikey ve Yatay Genisleme: Odak noktanizi kaybetmeden ne zaman ve nasil yeni
hizmetler ekleyeceginizi belirleyin. Dikey genisleme (daha derin hizmetler) veya
yatay genisleme (ilgili hizmet eklemeleri) yapabilirsiniz.

o Capraz Satis (Cross-sell): Mevcut musterilere ¢apraz satis yaparak misteri
omru boyunca elde edilen degeri (life cycle value) artirin. Proje teslimati, yeni bir
satisa kap1 agma (upsell) firsatidir. Zaten size guvenen ve bir kez para odemis bir
musteriyi tekrar kazanmak, yeni lead’lerden daha kolaydir.

» Dahili Otomasyon ve Verimlilik:

o Kendi Isiniz Icin Otomasyon: Kendi Al ajansiniz icin otomasyon araclar:
kullanin. Kendi “mission panelinizi” veya “dashboard”unuzu olusturarak haftada
10 saat kazanabilirsiniz.

o Otomatik Sistemler: Uyurken bile anlasma kapatip teklif olusturma sistemleri
kurun. Kaliteyi koruyarak teslim sturesini kisaltan otomatik sistemler gelistirin.

* Yinelenen Gelir Modelleri:

o Tek Seferlik Projelerden Abonelige Gecis: Tek seferlik projeleri aylik
aboneliklere donustiirmeye ¢alisin. Musterilerinizin gercekten isteyecegi bakim
paketleri olusturun.

o Deger Bazh Fiyatlandirma: Saatlik fiyatlama yerine deger bazl fiyatlama
yapin. Misteriye sagladiginiz deger, fiyatlandirmanizin temelini olusturmalidir.

1.7 Al Otomasyonu Temelleri

Al otomasyonu, herhangi bir teknik spesifik terim veya kodlama bilerek ogrenilecek bir sey
degil, bir is modelidir. Otomasyon sisteminin temellerinin %80’ini bilmek, isin %20’lik teknik
kismini halletmenizi saglar.
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e Sorun ve Coziim Odakhlik: Biitiin is modelleri bir soruna ¢6ziim tiretmeye dayanir.
Siz bir sorun bulacaksiniz ve Al otomasyonu kullanarak bu sorunu ¢ozeceksiniz.

» Teknoloji Cilginhigina Kapilmayin: Gergekten 6nemli olan, isin getirdigi degerdir.
Cikardiginiz ¢oziimiin karmasik veya giizel gorinmesinden ¢ok, kac miisteri getirdigi,
hangi isleri kolaylastirdig: veya ne kadar maliyet kistigi1 onemlidir.

e Uygulamal1 ve Akademik Sistemler: Amag, gercek is sorunlarini ¢ozen uygulamal
sistemler ¢gikarmaktir (lead toplama, takip e-postasi gonderme). Mitkemmel
algoritmalara sahip teorik Al modelleri (akademik sistemler) ile ilgilenilmeyecektir.
Odak, mevcut teknolojiyle isletmelere nasil daha ¢ok para kazandirilacagidir.

» Sondan Baslayin: Otomasyon kurulumuna ulasmak istediginiz sonuctan
baslamalisiniz. Stireci bastan degil, sondan geriye dogru insa edin. Bu, bosa harcanan
yollar1 ortadan kaldirir ve daha az modiille daha etkili is akislar: saglar.

» Test Odakh Gelistirme: Her modulu tek tek test edin. 10 modulu yapip sonra hepsini
birden test etmeye calismayin, ¢iinkii hatalarin kaynagini bulmak zorlasir. Modiil
basina sabit bir test suresi belirleyin (6rn. 30 saniye). Hata yonetimi (Try-catch
bloklari, otomatik yeniden deneme) uygulamak onemlidir.

e En Karh Firsatlar Genelde Sikicidir: En karli otomasyon firsatlari genellikle
sikicidir ve goz ardi edilir (soguk e-postalar, LinkedIn mesajlari, Upwork’ten isler). Elle
yapilan, tekrar eden, ongoriilebilir isler en temel otomasyon alanlaridir.

» Kaldirag¢ Giiciinii Kullanma: Sablonlar en biiyiik kaldiracinizdir. %80 tamamlanmis
bir sablonla baslarsaniz, diger misterilere sadece %20’lik bir 6zellestirme isi kalir. Her
seyi otomatiklestirmeyin; yuksek etkili insan mudahaleleri hala onemlidir. 5 dakikalik
akill insan isi, saatlerce suren otomasyondan daha verimli olabilir.

1.8 Teknik Kavramlar (Basit Anlatim)

Al otomasyonu yaparken bilmeniz gereken bazi temel teknik kavramlar vardir.

* Veri Akis1 ve JSON Mantigi: Otomasyon agaclarinda veri her zaman nesne dizisi
(JSON formati) olarak gelir ve temsil edilir. Veriye erisebilmek icin veri yapisini
anlamaniz gerekir. JSON gorunumiune alismak, hatalar tespit etmenize yardimci olur.
JSON’da datalarin kendine ait alanlar vardir (esittir mantigi).

» Webhook’lar: Veri dinleyen otomatik, 0zel URL’lerdir. Herhangi bir platformda ozel
bir entegrasyon kurmadan kendi API u¢ noktanizi olusturmanizi saglarlar. Veri yapisi
genellikle sorgu parametreleri veya govde (body) tizerinden isler.

« HTTP Istekleri: Herhangi bir web sitesi API’si ile iletisim kurmak icin kullanilir.

o GET: Veri almak icin kullanilir. Web sayfalarindan metin ¢cekmek (scrape) icin
kullanilabilir.
o POST: Veri gondermek i¢in kullanilir.

» API Kimlik Dogrulama (Authentication): API'ya baglanirken nasil bir kimlik
dogrulamasi yapilacagini bilmek onemlidir (Basic, API Key, OAuth). Kimlik bilgilerini
guvenli sekilde saklamak ve degiskenlerle gizlemek gerekir.

« Olcekleme icin Dongii ve Parti isleme: Biiyiik veri setlerini kiiciik parcalara bélmek
demektir. “Loop items” modulu ile veri satirlarini teker teker isleyin. Her islem
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arasinda 3-5 saniye bekleyerek API'yi yormayin (rate limitleri asmamak i¢in). Hata
yonetimi (otomatik yeniden deneme) uygulamak onemlidir.

» Al Entegrasyonu ve Prompt Yazimi: Farkl sistemler arasinda alanlar1 dogru
esitleyin. Zaman dilimi ve tarih 6nemlidir. Promptlar, bir hedef sistemin bekledigi
formata gore diizenlenebilir. Al modeline prompt yazarken, ne yapmasi gerektigini
acikca belirtmek (orn. “You are an expert ad researcher”) onemlidir.

1.9 N8n Kullanimi ve Al Agent Olusturma

N8n (n8n.io) bulut uzerinde veya lokal olarak uicretsiz kullanilabilen bir otomasyon
platformudur. Hichir kodlama bilgisine sahip olmadan surtkle birak yontemiyle Al
otomasyonlar olusturabilirsiniz.

» Workflow Olusturma: N8n’de ilk workflow’unuzu olusturmakla baslayin.
» Trigger (Tetikleyici): Workflow’u baslatmak icin bir tetikleyiciye ihtiyacimz vardir
(orn. Chat trigger, Google Drive trigger, AirTable trigger).
» Al Agent Olusturma:
o Tool Agent: Bu agentlar, belirli araclar: (tool’lar1) kullanabilme 0zelligine
sahiptir.
o Prompt (Talimat): Agent’a ne yapacagin belirten bir prompt vermeniz gerekir
(0rn. “You are a helpful assistant”). Prompt, yeni ise aldiginiz bir ¢calisana nasil
calisacagin ogretmek gibidir.
o Konusma Yetisi (Chat Modiilii): Agent’in konusabilmesi icin bir sohbet
modeline (6rn. OpenAl GPT-4, DeepSeek, Claude) baglanmasi gerekir.
o Hafiza (Memory): Agent’in ne konustugunu hatirlamasi i¢in bir hafiza modila
ekleyin (orn. Window buffer memory).
o Araclar (Tools) Ekleme: Agent’a farkl araclar ekleyebilirsiniz:
= Hesap Makinesi (Calculator): Basit hesaplamalar yapmasini saglar.
» Google Takvim (Google Calendar): Toplantilarinizi kontrol etmesini veya
yeni toplantilar olusturmasini saglar.
= Vektor Veritabani (Vector Database - Pinecone): Agent’a kendi isinizle ilgili
ozel bilgi (custom knowledge) eklemenizi saglar. Bu sayede Al agent, chat
GPT’nin bildikleriyle sinirh kalmaz ve istediginiz kadar bilgiye sahip olabilir.
o Otomatik Sistemler: Bu agent'lar, sosyal medya yonetimi, rakip analizi, musteri
iligkileri gibi bircok isi otomatiklestirebilir. Hatta sesli komutlarla bile ¢alisabilir.

1.10 Musteri Bulma (Lead Generation)

Potansiyel musterileri bulmak ve onlara ulasmak, Al ajansinizin buiyiimesi igin kritik bir
adimdir.

e Apollo Kullanimi: Apollo, hedeflediginiz sirketleri ve kisileri bulabileceginiz gii¢gli bir

“lead generation” aracidir. Sirket lokasyonu, keyword (orn. “web design”, “web
development”, “agency”), gelir veya ¢alisan sayisi gibi kriterlerle arama yapabilirsiniz.
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Apollo ayrica yoneticilerin iletisim bilgilerini, hatta telefon numaralarin1 bulmada ¢ok
gucludur.

» Epify ve Scraper’lar: Epify gibi platformlar, Apollo’dan veya diger kaynaklardan veri
kazimak (scrape) i¢in kullanilir. Ornegin, TikTok profillerini veya Indeed’deki is
ilanlarini scrape edebilirsiniz. Belirli limitler dahilinde Epify’1 Gicretsiz kullanabilirsiniz.

o« HTML Scrape ve Al Analizi: Buldugunuz sirketlerin web sitelerinin HTML'ini alip, Al
agent’a vererek analiz ettirebilirsiniz. Bu sayede Al, kisisellestirilmis “ice breaker”
mesajlari yazabilir.

» Google Haritalar Scraper: Google Maps’ten belirli bir sektordeki (orn. guzellik
merkezleri, tesisatcilar, dis hekimleri, hukuk biirolari) firmalarin iletisim bilgilerini,
web sitelerini, yorumlarini ve puanlarini ucretsiz olarak ¢ekebilirsiniz. Bu, yerel
isletmeler i¢in sosyal medya hizmeti gibi kampanyalar baslatmak icin idealdir.

* Kisisellestirilmis E-posta Kampanyalarn (Cold Email):

o Veri Toplama: Scrape edilen verileri (isim, unvan, sirket, web sitesi, e-posta
adresi) kullanarak lead listenizi olusturun. Dogrulanmis e-posta adresleri
(verified emails) kullanmak, spam oranini diisturir ve e-posta sagliginizi korur.

o Al ile Metin Yazimi: Al agent’lar, her kisiye 0zel olarak, web sitesindeki
bilgilere veya sirketin is ilanlarina gore 0zellestirilmis e-posta metinleri
olusturabilir. E-postalarin kisa, net ve amaca yonelik olmasi onemlidir.

o Kampanya Yonetimi: Instantly veya Smartlead gibi platformlar kullanarak bu
kisisellestirilmis e-postalar1 otomatik olarak gonderebilir ve kampanya
performansini (agilma orani, tiklama, dontisum) takip edebilirsiniz.

» Diger Lead Generation Yontemleri:

o LinkedIn ve Instagram DM: Farkli workflow’lar kullanarak LinkedIn ve
Instagram’da kisisellestirilmis mesajlarla lead generation yapabilirsiniz.

o Yiiksek Doniisiim Potansiyeli: Is ilanlan gibi, belirli bir ihtiyaci olan firmalarn
hedeflemek, donusum ihtimali yuksek lead’ler anlamina gelir.

* CRM Entegrasyonu: Olusturdugunuz lead’leri bir CRM sistemine (orn. AirTable veya
ozel Al destekli CRM) kaydederek takibini yapabilirsiniz. Bu CRM, lead’in nereden
geldigi, konusma ge¢misi, video gorisme kayitlar: gibi tim bilgileri barindirir.

1.11 Satis Surecleri (Agency Sales Flow)

Lead’leri satisa ¢evirmek icin farkh satis akislari kullanilabilir:

» Geleneksel Ajans Satis Akisi: Toplant: ayarlama (soguk e-posta, PPC, SEO, sosyal
medya, referanslar, topluluklar araciligiyla), toplanti takibi, detayli sunum ve teklif,
sozlesme ve 0deme adimlarini igerir. Asla 0deme almadan veya sozlesme imzalamadan
ise baslamayin.

o Iki Cagrih Kapanis (Two-Call Close System): ilk toplantida miisterinin detayl
ihtiyaclarini anlamak (kesif toplantisi), ikinci cagrida projeyi detaylandirmak ve
ardindan sozlesme ile 6deme almak. Bu sistem, musterilerle daha yakin iliski
kurmanizi ve dikey satis i¢in zemin hazirlar.

» Tek Cagrida Kapanis (One-Call Close System): Cok daha hizli ve temiz bir
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yontemdir. Guglu bir “lead generation” asamasi ve satis toplantisinda ¢ok ikna edici
olmaniz gereklidir.

o Iletisim Kisisellestirme: Her miisteri icin “Ice Breaker”, teklif, “Call to Action” ve
gorseller gibi birka¢ alani ozellestirmek, dontusim oranlarini buyuk ol¢ude artirr.

1.12 Proje Teslimati

Proje tamamlandiginda profesyonel bir sekilde teslim etmek, miisteri memnuniyetini ve
gelecekteki isleri etkiler.

* End-to-End Test (Bastan Sona Test): Musterinize projeyi teslim etmeden once
mutlaka bastan sona test edin. Projenin sorunsuz galistigindan emin olun.

* Blueprint’leri ve Sablonlar1 Kopyalama: Gelistirdiginiz sistemlerin veya sablonlarin
kopyalarini alin. Bu, ileride farkli miisteriler i¢in benzer hizmetler olusturmanizi
kolaylastirir ve bir “sablon kiitiiphanesi” (template library) olusturmaniz saglar.

» Dokiimantasyon Olusturma:

o Loom Videolar:: Misterinin projeyi nasil kullanabilecegine dair ekran kaydi
iceren Loom videolar: cekin. Bu, teknik detaylar basitce anlatir ve musteri i¢in
bir bonus niteligindedir.

o Yazilh Dokiimantasyon: Loom videosunu transkriptleri ve ekran gorintileriyle
destekleyen bir dosya olusturun.

» Revizyon Sureci: Revizyon gerekiyorsa, revizyonlar: tamamlayin. Revizyon teslimi igin
24 saat gibi bir bekleme suresi uygulayin; bu, hem sizin is yukunuzu yonetmenizi
saglar hem de misterinin algisinda acelecilik yerine profesyonellik yaratir.

« Profesyonel iletisim: Proje teslim mail’inizde projenin tamamlandigini, hazirlanan
videolar ve dokiimantasyonu belirtin. Odeme veya yorum gibi konular da ekleyerek
sonraki adimlari netlestirin.

Bu rehber, Al ajansinizi sifirdan kurmaniz, bilyitmeniz, miisteri bulmaniz ve projeleri
basarili bir sekilde teslim etmeniz i¢in gerekli tum adimlar: ve mentaliteyi kapsamaktadir.
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