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Yapay Zeka ile Sıfır Çalışanlı İşletme – VIBE
Girişimciliği
Bu çalışma, Yapay Zeka ile Sıfır Çalışanlı İşletme – VIBE Girişimciliği (Sıfır Çalışan
Girişimciliği – Zero Employees Entrepreneurship) olarak adlandırılan, otomasyon
odaklı ve geleneksel girişimcilikten önemli ölçüde ayrılan yeni bir iş kurma yaklaşımını
detaylı bir şekilde tartışmaktadır. Bu yaklaşımın temelinde yapay zeka otomasyonu
yatmaktadır.

Bu makaleyi Spotify’da sesli olarak dinlemek için podcast’ine bu linkten ulaşabilirsiniz.

1.1       VIBE Girişimciliğinin Tanımı ve Temel Felsefesi
VIBE Girişimciliği, büyümenin her aşamasında işe alım sürecini sorgulayan ve bir süreci
otomatikleştirmek için her zaman önce yapay zeka ve araçlarını kullanmayı düşünen bir
zihniyettir. Bu, asla eleman almamak anlamına gelmez, ancak otomasyonun birincil tercih
olduğu bir yaklaşımı vurgular. Yalnızca finansal olarak mantıklı değilse veya henüz mümkün
değilse insan gücü düşünülür. Geleneksel hizmet tabanlı işletmelerin aksine, VIBE
girişimleri ölçeklenebilirliklerini ve kar marjlarını artırmak için sürekli işe alım ve eğitime
bağımlılığı azaltarak kendilerini “ürün şirketlerine” dönüştürmeye çalışır. Bu zihniyet,
“Otomasyon İlk Düşünce” (Automation First Thinking) olarak da adlandırılır.

Bu makaleyi Youtube’da görüntülü olarak izlemek için videosuna bu linkten ulaşabilirsiniz.

1.2       Neden Şu Anda VIBE Girişimciliği İçin Büyük
Bir Fırsat Var?
Çalışma, VIBE girişimciliği için şu anın mükemmel bir zaman olmasının birkaç önemli
nedenini belirtmektedir:

Yapay Zeka Modellerindeki Gelişmeler: En son yapay zeka modelleri, özellikle
GPT-5 gibi akıl yürütme modelleri, gerçek iş operasyonlarında tutarlı bir şekilde kâr
elde edebilmekte ve genişletilmiş görevleri çok uygun fiyatlarla
gerçekleştirebilmektedir. Bu modeller, ortalama bir insandan çok daha fazla kâr
sağlayabilirler.
Hizmet Sektöründeki Boşluk: Yazılım geliştirme gibi alanlar yapay zeka tarafından
dönüştürülmeye başlansa da, hukuk, muhasebe ve danışmanlık gibi milyarlarca
dolarlık hizmet sektörü hala büyük ölçüde yapay zeka tarafından bozulmamış,
“neredeyse tamamen boş” bir pazar olarak görülmektedir. Salesforce, Notion, Slack
gibi SaaS devleri yapay zeka ürünlerini entegre etmişken, hizmet alanı büyük ölçüde
boş kalmaya devam etmektedir.

https://open.spotify.com/episode/5UV1Ze4fnRI1h926EYi169?si=s9e-T99mSOKJg9JFUQNA_g
https://youtu.be/1ss-ScTNAXg
https://nurettinalabay.com.tr
https://nurettinalabay.com.tr/vibe-girisimciligi/
https://nurettinalabay.com.tr/
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Geleneksel Hizmet İşletmelerinin Dönüşümü: Geleneksel hizmet tabanlı
işletmelerin (hukuk, muhasebe, danışmanlık firmaları) ölçeklenebilirlikleri düşüktür ve
sürekli insan işe alıp eğitmeleri gerektiği için kâr marjları da düşüktür. Kognitif
Devrim (yapay zeka yeteneklerindeki ilerlemeler) sayesinde, bu işletmelerin
kendilerini otomatikleştirmeleri yoluyla ürün şirketlerine dönüşerek pazarın çok daha
büyük bir kısmını ele geçireceği öngörülmektedir.
Büyük Risk Sermayesi Desteği: Sequoia Capital gibi büyük risk fonları, yapay zeka
etrafında inşa edilmiş büyük, bağımsız halka açık şirketler yaratma potansiyelini fark
etmektedir.
Mevcut Başarı Örnekleri: Nomad List’in kurucusu Peter Levelvels (sadece bir destek
yüklenicisiyle yılda yaklaşık 3 milyon dolar gelir) ve Justin Welsh (sıfır çalışanla kurs ve
bülten satarak yılda yaklaşık 4 milyon dolar gelir) gibi isimler, sıfır veya çok az
çalışanla yüksek gelir elde etmenin mümkün olduğunu göstermektedir. Yapay zeka, bu
modele yeni sektörlerin kapılarını açmaktadır.

1.3       VIBE Girişimciliğine Başlama Yolları
Bir VIBE girişimi başlatmanın en kolay yolu, kendi sorununuzu çözmektir. Bunun yanı
sıra başka yöntemler de bulunmaktadır:

Yüksek Kaliteli Bir Kurs Satın Almak: İyi yorumlara sahip, birkaç bin dolara mal
olan her yüksek kaliteli kurs, temel olarak iyi belgelenmiş, niş ve değerli bir iş
sürecidir. Bu süreçlerin neredeyse tamamı bugün yapay zeka ile otomatikleştirilebilir.
Bu, el kitabını alıp yapay zeka araçlarıyla otomatikleştirmeye eşdeğerdir. Konuşmacı,
kendi soğuk DM erişim sistemini bir pazarlama kursu alarak kurduğunu belirtmiştir.
Biriyle Ortaklık Kurmak: Eğer pahalı bir kursa ayıracak paranız yoksa, süreci zaten
uygulayan bir ajans veya kişiyle ortaklık kurabilirsiniz. Onlar için otomatikleştirebilir
ve sonra pazara ölçeklendirebilirsiniz.
ChatGPT ile Fikir Edinmek: Belirli bir sektör hakkında derinlemesine sorular
sorarak ChatGPT gibi yapay zeka araçlarından fikirler edinmek başlangıç için yararlı
olabilir. Yapay zeka, doğru soruları sormak kaydıyla herhangi bir soruna çözüm
bulmak için iyi fikirler verebilir.

Değerli ve otomatikleştirilebilir bir süreç bulmanın anahtarı, başkalarının yapmadığı
benzersiz ve değerli bir niş süreç belirlemektir. Bu genellikle, belirli bir niş için yüksek
dönüşüm sağlayan, kanıtlanmış manuel bir süreci bulmak ve ardından bunu yapay
zeka ile otomatikleştirmek anlamına gelir.

1.4       VIBE Girişimciliğinde Kullanılabilecek Spesifik
Araçlar ve Teknolojiler
VIBE girişimciliğinde kullanılan araçlar otomatikleştirilen sürece göre değişir, ancak bazı
örnekler belirtilmiştir:

https://nurettinalabay.com.tr
https://nurettinalabay.com.tr/vibe-girisimciligi/
https://nurettinalabay.com.tr/
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Clay: Potansiyel müşteri bulma, zenginleştirme (şirket ve kişi detayları, e-postalar) ve
ideal müşteri profiline göre uygunluk puanı oluşturma için kullanılır.
Sales Navigator: LinkedIn’den potansiyel müşteri bulma için kullanılır.
Notion: CRM olarak potansiyel müşterileri yönetmek ve içerik panosu olarak süreçleri
organize etmek için kullanılır.
NA10 (veya N8N): İş akışlarını otomatikleştirmek için kullanılır, örneğin onaylanmış
içerikleri LinkedIn’de yayınlamak.
Kişiselleştirilmiş Video Erişim Sistemi (özel geliştirilmiş): Yapay zeka destekli,
otomatikleştirilmiş kişiselleştirilmiş video mesajları oluşturmak ve göndermek için
kullanılır (metin girişiyle dudak senkronizasyonu dahil).
Phantom Buster: LinkedIn’den takipçileri veya diğer verileri çekmek için kullanılır.
GPT-5 ve diğer akıl yürütme modelleri: İçerik oluşturma, mesaj oluşturma ve genel
otomasyon görevleri için kullanılır.
Perplexity veya ChatGPT Web Search: İhtiyaç duyulan araçları bulmak ve
karşılaştırmak için kullanılabilir.
GPI: Bağlantı istekleri ve yapay zeka erişimi için kullanılabilir.
Figma: İş süreçlerini haritalamak ve görselleştirmek için kullanılır.

1.5       Bir VIBE İşletmesi İçin Tipik Bir 30 Günlük Yol
Haritası
Bir VIBE işletmesi için 30 günlük yol haritası aşağıdaki gibi özetlenebilir:

1. Hafta (Temelleri Atmak): Benzersiz bir fırsat belirleyin, gerekli araçları test edin
ve mümkün olan en kısa sürede hesapları oluşturmaya ve ısıtmaya başlayın. “İnşa
etmeden önce sat” (Sell Before You Build) zihniyetini uygulayarak, sistemi
tamamen kurmadan önce satışa başlayın ve fikrinizi doğrulayın.
2. Hafta (Lansman): Sistemin çok basit bir sürümünü oluşturun ve başlatın.
Tamamen otomatikleştirilmiş veya mükemmel olmak zorunda değildir. Bu aşamada
kendi işiniz için sistemi kullanmak çok faydalıdır.
3. Hafta (Optimize Etme): “Olsa iyi olur” özelliklerini, ek iş akışlarını ve daha fazla
otomasyonu ekleyerek sistemi optimize edin. Müşteri geri bildirimlerine göre yineleyin
ve tüm gerekli metrikleri izlemek için izlemeyi kurun.
4. Hafta (Ölçeklendirme): Ürününüzün başarılı olduğu kanıtlanırsa, hacmi artırarak
ölçeklendirmeye başlayın. Metrikleri yakından izleyin; bir KPI’ın dışına çıkarsa
yavaşlayın, düzeltin ve ardından tekrar ölçeklendirmeye devam edin.

1.6       Örnek: LinkedIn Yetkilendirme Ajansı
Üzerinden VIBE Girişimciliği
Çalışma, bir LinkedIn yetkilendirme ajansı örneği üzerinden VIBE girişimciliğinin nasıl
işlediğini detaylıca anlatmaktadır. Bu ajans, yöneticilerin LinkedIn’deki erişimlerini ve
otoritesini artırmalarına yardımcı olur.

https://nurettinalabay.com.tr
https://nurettinalabay.com.tr/vibe-girisimciligi/
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Geleneksel Yaklaşım vs. VIBE Yaklaşımı:

Geleneksel Yaklaşım: Bu işi geleneksel yöntemlerle yapmak için en az dört çalışana
ihtiyaç duyulur (hesap yöneticisi, içerik oluşturucu, sanal asistan (VA), operasyon
yöneticisi), bu da aylık yaklaşık 10.000 dolarlık işletme maliyetine yol açar. Yedi
müşteri için 17.000 dolarlık bir gelirde, kâr marjı yaklaşık %40 olacaktır.
VIBE Yaklaşımı (Otomatik): Aynı 17.000 dolarlık gelir için, yaklaşık 600 dolarlık
altyapı maliyeti (Clay, Sales Navigator, API maliyetleri, NA10, GPI) ve 1.500 dolarlık
bir sanal asistan (VA) ile toplam maliyetler önemli ölçüde azalır. Bu durumda, yaklaşık
%87’lik bir kâr marjı elde edilir, ki bu SaaS şirketlerinin kâr marjlarına yakındır ve
geleneksel hizmet modellerine göre önemli ölçüde daha yüksektir.

Otomatik İş Akışları:

Potansiyel Müşteri Oluşturma (Tamamen Otomatik):1.
Clay ve Sales Navigator gibi araçlar kullanılarak otomatik bir potansiyel müşteri
bulma sistemi oluşturulur.
Bu sistem, potansiyel müşterileri LinkedIn Sales Navigator’dan otomatik olarak
çeker, Clay’de zenginleştirir (şirket ve kişi ayrıntıları, e-postalar) ve yapay zeka
kullanarak ideal müşteri profiline (ICP) göre bir aday uygunluk puanı
(Candidate Fit Score) oluşturarak nitelendirir.
Nitelikli potansiyel müşteriler (uygunluk puanı %80’den yüksek olanlar) otomatik
olarak Notion CRM’e eklenir.

Erişim ve Bağlantı (Kısmi Otomasyon):2.
Bir sanal asistan veya kısmi otomasyonla bağlantı istekleri gönderilir.
İstek kabul edildiğinde, özel olarak geliştirilmiş bir yapay zeka kişiselleştirilmiş
video erişim sistemi, potansiyel müşteriye otomatik olarak kişiselleştirilmiş bir
video mesajı oluşturur ve gönderir (metin girişiyle dudak senkronizasyonu dahil).
Eskiden manuel olarak 20 saniye kayıt ve 10-20 saniye gönderme süresi
gerektiren bu işlem, artık asistan doğrudan dahil olmadan günde 40 video
gönderebilir.

İçerik Oluşturma (Yarı Otomatik):3.
Bir yapay zeka ajanı, YouTube, Twitter ve haberler gibi çeşitli kaynaklardan
içerik toplar ve bunları LinkedIn gönderilerine dönüştürür.
Bu içerik daha sonra bir Notion içerik panosuna eklenir ve burada “insan
döngüde” (human in the loop) (ana paydaş) içeriği düzenleyebilir ve
onaylayabilir.
Onaylandıktan sonra, NA10 gibi otomasyon araçları kullanılarak LinkedIn’de
yayınlanır.

Bu sistem, kuruluş ücreti (1.500-2.000 dolar arası) ve her rezervasyon için sabit bir ücret
karşılığında satılması öngörülmektedir, bu da LinkedIn ajanslarının uyguladığı bir modeldir.

https://nurettinalabay.com.tr
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1.7       Sonuç
Çalışma, yapay zekanın gelişmesiyle hizmet sektöründe devrim niteliğinde bir değişimin
eşiğinde olduğumuzu vurgulamaktadır. VIBE Girişimciliği zihniyeti, otomasyonu
önceliklendirerek geleneksel, insan yoğun hizmet işlerini yüksek marjlı, ölçeklenebilir ürün
benzeri işletmelere dönüştürme potansiyeli sunmaktadır. Doğru yaklaşım, otomasyona
uygun benzersiz ve değerli süreçleri bulmak, minimum uygulanabilir sistemleri hızlıca inşa
etmek ve sürekli optimize edip ölçeklendirmektir. Yapay zeka araçları ve stratejik
otomasyon, sıfır veya çok az çalışanla ayda binlerce dolar kazanan işletmeler kurmayı her
zamankinden daha erişilebilir hale getirmektedir.
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