[\{\I Dr. Nurettin ALABAY
Talebin fiyat esnekligi

Talebin fiyat esnekligi, fiyattaki bir degisiklige bagh olarak talepteki duyarlilig1 olger.
Baska bir deyisle, bir tirtintin fiyatindaki bir degisiklik karsisinda talep miktarinin ne kadar
degistigini gosterir.

Talebin fiyat esnekliginin Hesaplanmasi

Talebin fiyat esnekligi asagidaki formiille hesaplanir:
Talebin Fiyat Esnekligi = Talep Miktarindaki Yiizde Degisim + Fiyattaki Yiizde Degisim

Bir ornek vermek gerekirse, bir CD’nin fiyat1 %10 arttiginda talebi %20 diiserse, talebin
fiyat esnekligi -20/10 = -2.0 olurl . Baska bir ornekte, benzin fiyat1 130p’den 140p’ye
yiikseldiginde talep 10.000 birimden 9.900 birime diiserse, talep miktarindaki yiizde degisim
yaklasik -%1, fiyattaki ylizde degisim yaklasik %7.7 olur ve bu durumda talebin fiyat
esnekligi yaklasik -1/7.7 = -0.13 olur.

Iowa State Universitesi'nden bir kaynak da talebin fiyat esnekligini hesaplamak icin farkl
bir formul sunmaktadir:

(Q1-Q2)/(Q1 +Q2) + (P1-P2)/(P1 + P2)

Burada Q1 ilk talep miktarini, Q2 ikinci talep miktarini, P1 ilk fiyati ve P2 ikinci fiyat:1 temsil
eder. Bu formiilden elde edilen mutlak deger 1’den biiyiikse talep elastik, 1’den kiigikse
inelastik ve 1’e esitse birim esnektir. Ornegin, bir iiriiniin fiyat1 10$’dan 8$’a diistiigiinde
satilan miktar 30 birimden 50 birime ¢ikarsa, esneklik katsayisi 2.25 olur ve bu da talebin
elastik oldugunu gosterir.

Talep Esnekligi Turleri

Talep esnekligi sifir ile sonsuz arasinda bir deger alabilir ve bu deger farkli esneklik
turlerini temsil eder.

Elastik Talep: Fiyattaki bir degisiklik talepte daha blylk bir yiizde degisikligine yol acarsa
talep elastiktir ve bu durumda talebin fiyat esnekligi 1'den buyuktur. Elastik mallar
genellikle luks mallar, gelirinin buyuk bir yuzdesini olusturan pahal mallar, ¢ok sayida
ikamesi olan mallar ve sik sik satin alinan mallardir. Ornegin, farkli markalarda bircok
alternatif oldugu i¢in bir sipermarketteki ekmegin fiyati yiikselirse talep onemli dlgiide
disebilir. Eger bir iirintn fiyatindaki bir degisiklik arzinda veya talebinde 6nemli bir
degisiklige neden oluyorsa, bu da elastik olarak kabul edilir. Ornegin kurabiyeler, SUV’lar
ve kahve elastik urunlerdir ¢unku kabul edilebilir ikameleri vardir.

Inelastik Talep: Fiyattaki bir degisiklik talepte daha kiiciik bir yiizde degisikligine yol
acarsa talep inelastiktir ve bu durumda talebin fiyat esnekligi 1’den kiiciiktiir. Inelastik
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mallar genellikle az veya hi¢ yakin ikamesi olmayan mallar (6rnegin benzin, sigara), zorunlu
mallar (0rnegin arabasi olanlar i¢in benzin) ve bagimlilik yaratan mallardir. Ayrica, gelirinin
kucuk bir yuzdesini olusturan veya seyrek satin alinan mallarin da talebi genellikle
inelastiktir. Ornegin, tim benzin istasyonlarinda fiyat artisi olsa bile tiiketiciler benzin
alimini1 onemli ol¢ude azaltmayabilir. Benzer sekilde, gaz, sut ve iPhone gibi urunlerin talebi
inelastiktir. Kisa vadede, alternatif bulmak zaman alacagi icin talep genellikle daha
inelastiktir.

Birim Esnek Talep: Fiyattaki yiizde deg@isimin talepteki esit ylizde degisime yol actigi
durumda talebin fiyat esnekligi tam olarak 1’dir ve bu duruma birim esneklik denir. Bu,
fiyattaki %1’lik bir degisimin talepte %1’lik bir degisime neden oldugu anlamina gelir.

Miikemmel Elastik Talep: Fiyat esnekliginin sonsuz oldugu durumda, en ufak bir fiyat
degisikliginde bile talebin sifira distigi durumdur.

Miikemmel Inelastik Talep: Fiyat esnekliginin 0 oldugu durumda, fiyatta ne kadar
degisiklik olursa olsun talepte hicbir degisiklik olmaz.

Talep Esnekligini Etkileyen Faktorler

Bir irtiniin talebinin ne kadar elastik oldugu zamanla degisebilen cesitli faktorlere baghdir.

Ikame Mallarin Varhig:: Bir alicinin bir iiriinii digeriyle ne kadar kolay ikame edebilirse,
bu iiriinlerin talebi o kadar elastik olur. Ornegin, kahve ve cayl esit derecede seven
tuketiciler, kahve fiyat1 yukselirse ¢aya gecebilirler.

Thtiyac Diizeyi (Aciliyet): Bir satin alma ne kadar istege bagh ise, fiyat artislarina tepki
olarak talep miktar o kadar fazla diiser ve talep o kadar elastik olur. Ornegin, mevcut
camasir makinesi hala galisiyorsa, yeni bir makinenin fiyat: yiikseldiginde satin alma
ertelenebilir. Thtiyac duyulan iiriinlerin talebi ise fiyat degisikliklerine kars: daha az
duyarhdir.

Fiyat Degisikliginin Suresi: Fiyat degisikliginin ne kadar siirdiigii de 6nemlidir. Bir
gunlik indirimle mevsimlik veya yillik bir fiyat degisikligine verilen talep tepkisi farklidir.
Tuketiciler mevsimlik bir fiyat dalgalanmasini kabul edebilirle.

Gelir I¢indeki Pay1: Bir maln fiyat: tiiketicinin gelirinin biiyiik bir bélimiinii
olusturuyorsa, fiyatindaki bir degisiklik talebi daha fazla etkileyecektir ve talep daha elastik
olacaktir.

Aliskanlik ve Bagimlilik: Bagimlilik yaratan triinlerin (0rnegin sigara) talebi fiyat
degisikliklerine kars: daha az duyarhdir.
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Talep Esnekliginin Onemi

Talebin fiyat esnekligini bilmek, saticilara fiyatlandirma stratejileri konusunda bilingli
kararlar alma imkan: tanir.

Gelir Maksimizasyonu: Talep inelastik ise, fiyat1 artirmak gelirin artmasina yol ac¢abilir.
OPEC’in petrol fiyatlarini artirmaya ¢alismasinin nedeni budur. Ancak talep elastik ise, fiyati
artirmak gelirin diismesine neden olabilecegi icin firmalar fiyat artisindan kacginabilirler. Bu
durumda firmalar, marka sadakatini artirmak ve talebi daha inelastik hale getirmek i¢in
reklam yapabilirler.

Fiyat Farklilastirmasi: Bazi firmalar, talebi daha inelastik olan musterilerden daha yuksek
fiyat talep edebilirler (6rnegin, yetiskinler icin tren biletlerinin daha pahali olmasi,
ogrencilerin daha disik fiyat cdemesi).

Vergi Yikii: Talep fiyat acisindan inelastik ise, daha yiliksek bir vergi tiiketiciler i¢cin daha
yiiksek fiyatlara yol agacaktir (6rnegin, titiin vergisi) ve vergi yiikl esas olarak tiiketiciler
tarafindan karsilanacaktir. Talep fiyat acisindan elastik ise, firmalar daha buyuk bir yukle

kars1 karsiya kalacak ve tuketicilerin vergi yuku daha dusuk olacaktir.

Ozetle, talebin fiyat esnekligi, fiyat degisikliklerinin tiiketici davranislarini nasil etkiledigini
anlamak icin ekonomistler ve pazarlamacilar tarafindan kullanilan onemli bir kavramdir.
Isletmeler, fiyatlar artsa bile ayni talep diizeyini koruyacak inelastik iiriinler yaratmaya
calsirlar.

Talep elastik ya da inelastik ise hangi
stratejiler uygulanmal

Talep elastik ya da inelastik oldugunda uygulanabilecek stratejilerle ilgili olarak kaynaklar
ve gecmis konusmamizdaki bilgiler sunlardir:

Talep Elastik Ise Uygulanabilecek Stratejiler

» Talep elastik oldugunda, yani fiyattaki bir degisiklik talepte daha biiytik bir oranda
degisiklige neden oldugunda, firmalarin fiyat artislarindan kacinmasi genellikle
daha iyidir. Fiyat1 artirmak, gelirde dususe yol acabilir.

e Bunun yerine, firmalar marka sadakatini artirmak ve talebi daha inelastik hale
getirmek icin reklam yapabilirler. Tiiketiciler markalarina daha bagh hale
geldiklerinde, fiyat degisikliklerine olan duyarhliklari azalabilir.

» Elastik talebe sahip triinler genellikle cok sayida ikamesi olan tirinlerdir. Bu
durumda, firmalar rakiplerinin Grinlerinden kendi iirinlerinin farklh ve ikamesi zor
ozelliklerini vurgulayarak taleplerini daha az elastik hale getirmeye galisabilirler.
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« Fiyat diistsi, elastik talebe sahip triinlerde talepte onemli bir artisa neden olabilir.
Bu nedenle, firmalar satis hacmini artirmak icin fiyatlarimi1 diisirmeyi
dustinebilirler.

« Tiketiciler fiyat degisikliklerine duyarh olduklarindan, gecici indirimler veya
promosyonlar talepte buyuk artislara yol acabilir.

Talep Inelastik Ise Uygulanabilecek Stratejiler

» Talep inelastik oldugunda, yani fiyattaki bir degisiklik talepte daha kuiciik bir oranda
degisiklige neden oldugunda, fiyat:1 artirmak genellikle geliri artirabilir.
Kaynaklar, OPEC’in petrol fiyatlarini artirma ¢abasinin bu prensibe dayandigini
belirtmektedir.

« Inelastik talebe sahip tiriinler genellikle az veya hic yakin ikamesi olmayan,
zorunlu veya bagimlilik yaratan uriunlerdir. Bu durumda, firmalar fiyat
artislarinin talep uizerinde onemli bir diisiise neden olmayacagin bilirler ve bu
durumu fiyatlandirma stratejilerinde kullanabilirler.

« Fiyat farkhilastirmasi stratejisi, talebi daha inelastik olan tuketici gruplarindan daha
yiiksek fiyat talep etmeyi icerebilir. Ornegin, yetiskinlerin tren biletleri icin daha
yiiksek fiyat 6demesi, 0grencilerin ise daha diisiik fiyat 6demesi bu duruma bir
ornektir.

» Vergilendirme acisindan, talep inelastik ise, hitkimetlerin uygulayacag: daha yiiksek
vergiler bilyiik 6lciide tiiketicilere yansitilacaktir. Ornegin, tiitiin vergisi gibi.

o Isletmeler, fiyatlar artsa bile ayn1 talep seviyesini koruyacak inelastik tiriinler
yaratmaya calisirlar. Bu, pazarlama stratejileriyle tirtinlerinin benzersizligini ve
gerekliligini vurgulayarak basarilabilir.

Ozetle, talep elastik oldugunda firmalar genellikle fiyatlan sabit tutmaya veya disiirmeye
odaklanirken, talep inelastik oldugunda fiyat artislar yoluyla gelirlerini artirma
potansiyeline sahip olurlar. Ancak her durumda, pazar kosullar ve tuketici davranislar:
dikkatlice analiz edilmelidir.
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